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TAUSTAA

• 2 perustajaa
• Vanhoja työkavereita
• Freelancer ja 

yrittäjyystaustaa
• Osaamista projektin 

hallinnasta ja vaativista 
teknisistä toteutuksista

• Ei myyntiosaamista 
/-kokemusta

• Työhistoria isossa konsernissa

Founded 2010



Työyhteisö

Yhteisöohjautuva ja matala 
hierarkinen

Oppiminen, kehittyminen ja toisten 
auttaminen keskiössä

Tiivis ja läheinen,
eli vietämme paljon aikaa yhdessä 
toimistolla



TOIMINTA

Liikevaihto n. 1,5 miljoona

Käyttökatetavoite 10%

Myynti on kiinteä osa 
tuotantoa

Yli puolet liikevaihdosta 
jatkomyynnistä



Financials



NYKYTILA

• ~15 henkilöä
• Palkattu toimitusjohtaja
• Selkeä strategia 
• Rajattu tarjoama
• Huomio kannattavuudessa ja 

ARR
• Myyntifokus
• Laatuorientoitunut
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OPITTUA

• Aina voi yrittää
• Pidä silmällä kuluja → Alkaa 

helposti kertymään
• Tiimi on kaiken ytimessä
• Suunnittelun tärkeys

• Strategia
• Budjetointi

➢ Toiminnan ennustettavuus
• “Älä syytä (kaikesta) itseäsi”
• Verkostojen rakentaminen 

tärkeää



TEHTÄVÄ


