Tamk 27. syyskuuta 2022

VERKOSTOT

Luovia

Niin monesti ovat nuoret luovan alan yrittajat ryhtyneet pyorittdmaan liiketoimintaansa Verkostojen

ilman selkeaa nakemysta siitd keita ovat kilpailijat, asiakkaat, kollegat, jarjestot, muut rakentaminen
sidosryhmat. On tarkead ndhda oma verkosto nimenomaan immateriaalina omaisuutena,  kannattaa aloittaa jo
jonka arvo voidaan helposti laskea moninkertaiseksi siitd mita ammatinharjoittajan varhain!

pankkitililld tai kdyttomaisuudessa on arvoa. Verkostot ovat avain menestykseen ja
erityisesti verkostojen merkitys kasvaa tarkeimpaan asemaan luovalla alalla, jossa
tuotteiden ja palveluiden hinnoittelu on vaikeaa.

Huomaa etta se ei vield ratkaise kenet sind tunnet, vaan ketka tuntevat sinut. Kuka kertoo
tarinaasi eteenpadin, kuka esittelee sinut toisille, kenelle teet palveluksia ja kuka haluaa
tehda sinulle vastapalveluksia?

Tarkeita aiheita, joita kdsittelemme tdssa tydpajassa ovat alan jarjestot, miten verkostoja

kasvatetaan, miten monipuolisia verkostojen niiden tulisi olla, miten verkostoissa
toimitaan ja miten verkostoja yllapidetaan.
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Tehtava:

Luo itsellesi strategia miten seuraavan kolmen vuoden aikana kehitat verkostoja.
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